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L'outil compare ce que votre nouveau tarif annonce et ce qu'il encaisse réellement, client par client. Il tourne
entièrement dans votre navigateur : aucune donnée ne sort de votre poste. La seule préparation à faire est celle-ci.

Les cinq tables indispensables

TABLE UNE LIGNE = COLONNES ATTENDUES

Transactions une vente client · article · quantité · montant net facturé · type de ligne

Master article un article code · famille · sous-famille · désignation

Master client un client code · segment · sous-segment · nom

Tarif actuel un article code article · prix public en vigueur

Nouveau tarif un article code article · prix public à venir

Grille de remises une condition les colonnes qui ciblent (client, famille, article…) · la remise

LE MONTANT NET EST OBLIGATOIRE

Sans lui, l'outil reconstruit le chiffre d'affaires à partir de votre grille, puis le compare à lui-même : le contrôle ne
prouve rien. C'est le montant réellement facturé qui donne sa valeur au diagnostic.

Ce qui débloque le classement des clients

UNE COLONNE DE COÛT STANDARD PAR ARTICLE

Sans coût, la marge n'est pas calculable : pas de matrice, pas de zones, pas de latitude de négociation. Si vous ne
pouvez pas l'obtenir, l'outil vous laisse déclarer une marge brute — un taux global, un taux par segment client, ou un
taux par famille. Tout ce qui en découle porte alors la mention « déclarée ».

Points de vigilance

Plusieurs classeurs sont acceptés : un export par table,
c'est le cas normal.
Les noms de colonnes n'ont aucune importance : vous
les rattachez à l'écran 1.
Les niveaux de hiérarchie ne sont pas limités à trois :
région, marque, canal, business unit — toute colonne de
vos masters peut devenir une clé de grille.
Les types de ligne ne sont pas devinés : vous cochez
ceux qui entrent dans le périmètre.
Format .xlsx ou .xls.

Ce qui se passe avec vos données

AUCUNE TRANSMISSION

Rien n'est transmis. Le fichier est une page web
autonome : il lit vos classeurs dans votre navigateur et
n'émet aucune requête réseau. Vous pouvez le vérifier
en coupant votre connexion avant de l'ouvrir — l'outil
fonctionne à l'identique.
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